
Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann senden Sie Ihre aussagekräftigen und  
vollständigen Bewerbungsunterlagen an: 

Raziol Zibulla & Sohn GmbH 
Personalabteilung 
Hagener Straße 144-152 
58642 Iserlohn
bewerbung@raziol.com
www.raziol.com Wir freuen uns, Sie kennenzulernen!

... und es läuft, wie geschmiert!

Seit mehr als 80 Jahren ist die Raziol Zibulla & Sohn GmbH eines der führenden Unternehmen im  
Bereich der Beölungstechnologie, dazu zählen Auftragstechnik und Schmierstoffe. Zu unserem Kundenkreis 
gehören unter anderem die Automobilindustrie, Haushaltsgerätehersteller sowie die Elektrokontaktindustrie. 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine(n)

Ingenieur / Techniker (m/w/d)  
Gebietsverkaufsleiter Verkaufsgebiet Baden-Württemberg

Ihre Aufgaben:
•	 Betreuung der Bestandskunden und Akquisition von Neukunden
•	 Angebotserstellung und Angebotsverfolgung in Abstimmung mit der Fach- 

abteilung
•	 Produktbezogene Präsentation und Beratung beim Kunden
•	 Teilnahme an Messen, Tagungen, Fachseminaren, etc.
•	 Anwendungstechnische Fragestellungen lösen und Marktpotential aktiv  

ausbauen
•	 Kontrolle und Sicherstellung der Verkaufsziele

•	 Abgeschlossenes ingenieurswissenschaftliches Studium oder eine Ausbildung im 
technischen Bereich (Maschinenbau oder vergleichbares) mit Weiterbildung zum 
Techniker

•	 Verhandlungsgeschick und Kommunikationsstärke, dazu gutes technisches  
und kaufmännisches Verständnis

•	 Sicherer	Umgang	mit	den	gängigen	MS-Office	Programmen
•	 Teamfähigkeit, Kreativität, Flexibilität und Belastbarkeit

Ihre	Qualifikationen:

•	 eine Festanstellung bei leistungsgerechter Entlohnung
•	 eine	qualifizierte	Einarbeitung	in	unsere	Produkte	und	Organisation	
•	 eigenverantwortliche Bearbeitung Ihres Verkaufsgebietes 

Wir bieten:

Zur Erfüllung Ihrer Aufgaben steht Ihnen ein erfahrenes Innendienstteam, moderne 
EDV-Hilfsmittel sowie ein Firmenwagen, den Sie auch privat nutzen können, zur Ver-
fügung. Freuen Sie sich auf ein herausforderndes Aufgabengebiet in einem  
innovativen Umfeld mit technisch interessanten Projekten.

Innerhalb Ihres Vertriebsgebiets sind Sie verantwortlich für die technische Beratung 
und den Verkauf von Anlagentechnik und Schmierstoffprodukten.


